Investerare ser langsiktigt pa MedicPen

MedicPen sékrar finansieringen for sin pagaende USA-satsning med en
riktad nyemission. beQuoted har talat med foretradarna for en av
investorerna, Capensor Capital, om deras syn pa bolaget.

”En viktig dorroppnare”

Som ett led i sin satsning pa telemedicinmarknaden (vard pa distans)
meddelade MedicPen tidigare i ar ett forsaljningsavtal med den amerikanska
konsultfirman Trial Acceleration Institute (TAI), en viktig dorréppnare”
menade vd Cristian Hallin i en intervju med beQuoted i juni.

TAI &r specialiserad pa att utveckla forséljningsorganisationer och
erbjudanden inom lakemedels- och life science-sektorn. Konsultfirman har
genomfort en due diligence pa MedicPen och bolagets produkt, den
programmerbara tablettdispensern Medimi.

Handlingsplan for USA pa plats

Tillsammans har parterna utarbetat en handlingsplan for den amerikanska
marknaden. Fokus ligger i forsta hand pa att marknadsféra Medimi mot
kliniska prévningar.

Tablettdispensern haller reda pa och registrerar tablettuttag, samtidigt kan
medicineringsschemat justeras pa distans. Det &r vardefulla egenskaper for
lakemedelsstudier som vanligtvis omfattar tusentals patienter. Fler &n tva
miljoner patienter deltar varje ar i olika kliniska prévningar i USA.

Parterna rdknar med att de forsta amerikanska pilotprojekten med Medimi
kommer igang under hosten. Haromdagen presenterades en order pa en
mindre leverans av Medimi till vad man betecknar som ett av vérldens storsta
lakemedelsforetag.

- Det viktiga med ordern ar inte storleken utan vem den kommer fran och att
bestéllaren betalar, sager Bo Lindén, en av deldgarna i Capensor Capital som
alltsa var huvudinvesterare i den riktade nyemission om 5,1 miljoner kronor

som MedicPen genomforde i mitten av september.

”Spannande med riktig teknikhojd”

Capensors agande i MedicPen strécker sig tillbaka till sommaren 2012.
Firman var del av det garantikonsortium som sattes upp i samband med
MedicPens foretradesemission. Teckningsgraden var lag, garanterna tog en
stor del av erbjudandets aktier och optioner. Bo Lindén fortsatter:

- Vikom in i bolaget pa finansiella premisser men redan da fann vi det
spannande med en riktig teknikhojd. Vi har omprovat var syn pa bolaget flera
ganger och har fortsatt fortroende for vdn och bolagets satt att arbeta
generellt.



Samspelande faktorer foder intresset

Bo Lindén och hans partner, Patric Sjolund, pekar pa flera faktorer som talar
for MedicPen. Dels sparkrav inom varden dar Medimi kan bidra till en
effektivisering, dels en tillvaxttorstande telekomindustri som letar nya
I6sningar for att skapa trafik och differentiera innehallet.

- MedicPen verkar i granslandet mellan de har omradena. Att man nu, via
Trial Acceleration Institute, har hittat en rejal vag att komma at den
amerikanska marknaden ser vi som sérskilt intressant, séger Patric Sjélund.

”Bollplank” men inget styrelseengagemang

Capensor ser sig som en aktiv dgare i MedicPen. Firman bistar MedicPen som
“bollplank™ i finansiella fradgor. Eventuellt styrelseengagemang ar emellertid
inte aktuellt. Bo Lindén forklarar:

- Det 4r inte sa vi arbetar. Vi kommer inte fran managementsidan utan vi har
aktiemarknadskompetens. Det dr primart managementkompetens ett sadant
har bolag behdver i styrelsen.

Finansiering for USA-satsning och kommande ar sékerstalld
Offentliggdrandet av MedicPens riktade nyemission om 5 miljoner kronor i
mitten av september blaste liv i aktien som steg fran 80 ore till nasta 3 kronor
pa kort tid. Tecknarna i den riktade emissionen erhdoll optioner med samma
villkor som utestaende serie TO1.

Teckningskurs for bada optionsserierna ar 1,10 kronor. Inldsen sker i borjan
av december. Vid full teckning tillfors MedicPen ytterligare 11 miljoner
kronor. Finansieringen kommande ar ar da sékerstalld for det hittills
forlusttyngda bolaget.

Knéackfraga undanrojd
Patric Sjolund menar att osakerheten kring finansieringen varit en knackfraga
for manga investerare som bevakar MedicPen.

- Vi raknar nu med att de klarar sig ganska lange. Var forhoppning &r att
bolaget har nagon form av substantiell forsaljning under forsta halvaret 2014.
Borjar det ta riktigt kommersiella order borde vi kunna fa se ett helt annat
varde pa bolaget. Var avsikt ar att vara langsiktiga i MedicPen.



