Bokslutskommuniké

MedicPen AB (publ)

Org.nr. 556576-4809

1 januari — 31 december 2011



MedicPen AB (publ) Bokslutskommuniké 1 jan-31 december 2011

Sammanfattning av rakenskapsaret 1 januari — 31 december 2011
o Nettoomsattningen uppgick till 345 243 SEK (346 363)
e Resultatet efter finansiella poster uppgick till -3 958 297 SEK (—3 755 218)
e Resultatet per aktie* uppgick till -0,14 SEK (-0,15)

e Soliditeten per den 31 december 2011 uppgick till 53,4 % (35,80 %)

*)Berdknat utifran 29 326 172 antal aktier

Viasentliga hindelser under rakenskapsaret 2011

e Europeiska Patentverket beviljar MedicPen's patentansdkan pa Medimi's unika egenskaper.
Det beviljade patentet avser att Medimi kan stélla in flertablettsmedicinering pa tablettniva,
och logga medicineringshistoriken. Det faktum att Medimi &r patenterbar pa denna niva visar
verkligen vilken unik produkt det ar.

e MedicPen tecknar distributionsavtal med den portugisiska distributéren Prestifarma vars
forsaljningsorganisation tacker saval Portugal som Spanien. Prestifarma har for avsikt att
expandera internationellt genom etablera egna séljorganisationer i flera nya lander.

e MedicPen och Ericsson Nikola Tesla tecknar Letter of Intent (Lol) dar avsikten ar att integrera
Medimi i Ericssons produktportfolj Ericsson Mobile Health. Ericssons dotterbolag Ericsson
Nikola Tesla utvecklar stora delar av Ericsson Mobile Health.

e MedicPen genomfor en nyemission med foretrade for befintliga aktiedgare. Emissionsbeloppet
ar 8 553 466,25 kr och emissionen ar fullt garanterad genom ett garantikonsortium samt via
teckningsforbindelser fran huvudagarna.

e MedicPen och Nabto ingar ett samarbetsavtal om leveranser av Medimi i Danmark inom
varden. Avtalet ar exklusivt avseende vardsektorn med undantag for telemedicinbolag.

e MedicPen tecknar distributoérsavtal med Emtele som tillhandahaller produkter och tjanster
som en service operator pa den Finska marknaden. Emtele har for avsikt att salja Medimi med
sina tjanster kring GSM uppkoppling, service och support.

® Forsta leveransen av Medimi till e-pill LLC i USA. E-pill Medication Reminders driver
www.epill.com och ar varldens storsta internetforsaljare av tablettdispensers och elektroniska
paminnelseprodukter fér medicinering pa konsumentmarknaden.

e MedicPen staller ut pa arets Medica méssa i Disseldorf tillsammans med den danska
samarbetspartnern Nabto. Medica méassan i Disseldorf ar varldens storsta fackmassa for
medicinteknik.


http://www.epill.com/
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Vasentliga hindelser efter rakenskapsaret 2011

e Danska Nabto ApS har startat ett pilotprojekt for vard i hemmet med Medimi. Malsattningen
med projektet ar att med modern teknik effektivisera hemvarden, och pa sikt genomféra
I6sningen nationellt i danska kommuner.

e Automatladdaren premiarvisad. MedicPen visade, pa branschmé&ssan World Drug Delivery
Summit 2012 i Berlin 16 - 18 januari, upp den nu fardigstadllda automatladdaren for storskalig
pafylining av Medimis tablettmagasin.

e MedicPen AB (publ) har tecknat ett aterforsaljningsavtal med Swiss Mobile Med. Swiss Mobile
Med &r ett team av specialister fran IT- och sjukvardssektorn som tillsammans har utvecklat
innovativa Hi-Tech Mobile Health |6sningar.

Tidpunkter for ekonomisk information

Delarsrapport januari — mars 2012: 2012-05-15
Halvarsrapport 2012: 2012-08-16
Delarsrapport januari — september 2012: 2012-11-15

Bokslutskommuniké for 2012: 2013-02-21
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Vd har ordet,

Tiden gar fort nar man har mycket att géra och 2011 har gatt valdigt fort! Det kdanns bra att vi
sdljer, aven om det dnnu ar pa provstadiet, men det ar framforallt spannande att Medimi
vacker sa stort intresse och bra gensvar hos vara kunder! Det ar mycket pa gang och vara
anstangningar for att na en global ndrvaro kommer att ge resultat. Jag kdnner att MedicPen
har vind i seglen. Under senvaren genomfdorde bolaget en nyemission som tillférde bolaget
8,55 miljoner kronor. Styrelse och ledning kdpte aktier for ca tva miljoner kronor i emissionen.
Det ar mycket pengar for oss som privatpersoner. Med den kunskap som vi har om bolaget
kdanner vi oss trygga i att investera i bolagets framtid, den senaste tidens oro i omvarlden till
trots. Det MedicPen erbjuder ar mycket bra!

Vi har tecknat avtal med flera aktorer som ser en potential i vara produkter och var teknologi.
Antalet intressenter 6kar nu sedan produktutbudet kompletterats med en Automatladdare
for storskalig och snabb pafylining av tabletter. Nu har vi ett flexibelt koncept, dar vi kan sélja
varianter av vara produkter till enskilda konsumenter, system i varden, storskalig anvandning
inom framforallt [akemedelsindustrin m.m. Allt gar ut pa att man med vara produkter ska
kunna hantera hela eller delar av medicineringskedjan fran: pafylining av tabletter, styrning av
medicindoser, paminnelse, 6vervakning och registrering av medicineringen. Detta dr mycket
angelaget, eftersom den genomsnittliga foljsamheten, (att medicin tas som ordinerat), ar laga
50 %. Foljsamhetsproblematiken ar en av vardens stora utmaningar. MedicPen kan hjalpa till
att 16sa detta problem och darmed 6ka patienternas valbefinnande och sdnka kostnaderna
inom varden.

Vi har ett antal avtal och avsiktsférklaringar med féretag som identifierat stora foérdelar med
vara produkter. MedicPen har avtal med aterforsaljare som séljer direkt till konsument,
vardgivare, lakemedelsbolag och telekomaktérer. Den sistnamnda kategorin ar foéretag inom
telekomomradet, som vill bredda sitt utbud och forbattra varden, genom att utnyttja den
infrastruktur som finns for tradlos kommunikation. Omradet kallas telemedicin, ar relativt
nytt, haller pa att vaxa snabbt och bli riktigt stort. Bland dessa foretag ar Ericsson det mest
kdanda foretaget vi jobbar med.

Vi har under aret knutit till oss utlandska aterforsaljare bade pa den nordamerikanska
marknaden och i flera europeiska lander. Detta kommer att bara frukt.

Vi ar med i utvarderingsfasen i ett antal olika projekt med stor potential. Allt som har med
medicinering och medicinteknik att gora ar forknippat med langa inférsaljningsperioder. Det
ar normalt att det tar 2 — 4 ar fran det att man inleder en kontakt tills det blir ndgon
fakturering att tala om. Vi har nu kommit nastan tva ar in i den fasen med nagra av vara
kunder och arbetar stindigt pa att fylla pa med flera. For att snabba upp tiden det tar att
generera kassaflode for vi, forutom med branschens stora aktorer, parallella forhandlingar
med mindre och medelstora, mer snabbfotade kunder som kan generera intakter efter
kortare inforséljningstid.
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Sammanfattningsvis var 2011 ett ar med fokus pa att komma ut pa marknaden med bolagets
produkter och ett ar da vi positionerat oss val for att generera intakter. Under innevarande ar
2012 raknar vi med att knyta ihop sacken. Med senaste tillskottet i produktutbudet
Automatladdaren ar vi en mer komplett leverantér och flera av de projekt som vi deltar i
kommer att kunna materialiseras i skarpa affarer. Med stor tillforsikt om ett fortsatt gott
2012.

Cristian Hallin
VD MedicPen AB (publ)

Rakenskapsaret 2011
Aret har praglats av utvarderingar av vara produkter hos befintliga sa vl som presumtiva kunder.

Under aret har vi genomfort forbattringar av produkten som bidragit till att 6ka anvandarvanligheten,
samt implementerat olika tradlésa kommunikationslosningar.

Forsaljningen under aret uppgar till 345 243 kronor och ar fortsatt att betrakta som provforsaljning i
liten skala till kunder som har potential att bli stora kunder. MedicPen tillhandahaller produkter for
test och utvardering. D3 kunden onskar ett storre antal produkter for testning faktureras dessa.
MedicPen har tillhandahallit ett i jamforelse med forsaljningen stort antal produkter till olika
utvarderingar.

Under aret har omradet telemedicin blivit ett fokusomrade for MedicPens produkter. Kontakterna ar
inriktade pa kunder med egna marknadskanaler dar produkten Medimi™ passar in i deras befintliga
vardekedja som en del av ett erbjudande, eller sa tillhandahaller man produkten som ett komplement.
Andra kunder ar aterférséaljare som har egna marknadskanaler. Vara kunder som koper Medimi™
svarar sjalva for arbetet med logistik och kundsupport gentemot sina kunder.

Saljcykeln gentemot lakemedelsbolag dr 2 — 4 ar. De forsta kontakterna med ldkemedelsbranschen
rérande produkten Medimi ndrmar sig tva ar.

Styrelsen gor bedémningen att MedicPen AB kommer att inleda leveranser till nagra stérre kunder
under rakenskapsaret 2012.

Statistik over féljsamhet

MedicPens produkter ar till for att forbattra féljsamheten och 6vervakning vid medicinering. Att
problemet finns och behovet ar stort visar nedanstaende uppgifter, dar det framgar att oféljsamhet
och annan felaktig anvandning av lakemedel ar orsak till:

e 8-10 procent av alla intagningar pa sjukhus.

e 25 procent av alla intagningar av patienter 6ver 65 ar.

e 10-15 procent av de fall som vardas pa intensivvardsavdelningar.
e Forvarrad sjukdom, som leder till sémre halsa och livskvalitet.
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Kdlla: J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm
MedicPen AB (publ)

MedicPen AB (publ) ar ett svenskt féretag med en helsvensk och patenterad teknisk innovation for
datoriserad tablettdispensering som moter behov fran saval patienter som personal inom sjukvard och
lakemedelsindustri, men ocksa privatkund. MedicPen AB (publ) ar listat pa AktieTorget sedan den 11
december 2006. | dagslaget har foretaget cirka 1300 aktiedgare. MedicPen AB (publ) har sitt
huvudkontor i Halmstad.

Produkter

Medimi

MedicPen saljer ett komplett system for hantering av medicinering i tablettform. Medimi ar ett
medicineringshjalpmedel som bestar av en datoriserad tablettdispenser. Medimi finns i olika storlekar
for att passa olika patientbehov. | dagslaget tillhandahaller vi tre storlekar for upp till sex olika
mediciner som kan innehalla 90 tabletter.

Mjukvaran i Medimi haller ratt pa och paminner nar det &r dags att ta sin medicin och att ratt tablett

matas ut vid ratt tidpunkt och i ratt ordning. Medimi registrerar alla utmatningar sa att man i
efterhand kan kontrollera att medicineringen skett korrekt.

Medimi finns i tva utféranden, Basic och Advanced. Advanced ar forsedd med ett hégre teknikinnehall;
mer avancerad mjukvara. Kombinationen av paminnelse och majlighet till kontroll av historiken i
medicineringen har visat sig ge betydligt battre féljsamhet och vardresultat.

Medimi finns med GSM, Bluetooth och USB. Viljer man GSM sa &r det latt att sénda larm vid missad
dos till anhorig eller vardgivare. Med Bluetooth finns maojlighet att kommunicera med datorer,
telefoner och lasplattor. Till storre kunder tillhandahaller vi ett kommunikations protokoll som ger
moijlighet att gora sa kallade appar.

Tablettmagasien ar en central del i Medimi systemet. Tablettmagasinen kan skickas fyllda med
tabletter till patienten, det vill sdga pafylining av magasinen behéver inte ske hos patienten. Patienten
byter ett tomt magasin mot ett pafyllt som skickats per post eller bud. Att byta magasin ar enkelt.
Sakerheten i systemet dr hog p.g.a. att lakemedlen halls isar styckvis och sakerheten hojs ytterligare
nar tablettmagasinen fylls automatiskt, dd minskar risken som den manskliga faktorn utgor.
Hanteringen av medicinerna blir bade flexibel och sdker.

Automatladdaren ar en bordsmaskin som fyller tablettmagasien automatiskt pa nagra sekunder.
Malgrupperna for ett system med automatladdaren ar lakemedelsbolag som gor kliniska studier,
dldrevard och langvard samt vardbolag. Fordelarna med automatladdaren &r stora tidsbesparingar
samt hogre sdkerhet.

Medimi ger oss mojlighet att ta oss till olika marknader.

e Maedimi svarar for snabb och sdker tabletthantering i ett komplett system. Fran automatisk
laddning till pAminnelsefunktion via SMS till anhérig eller vardgivare. Medimi ar anpassad till
manga olika kundsegment.

e Utveckling och produktion sker i Sverige, men manga av bolagets samarbeten ar av
internationell karaktar.
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e MedicPen har god erfarenhet av att anpassa produkten sa att den passar olika teknik- och
anvandarkrav som stélls pa marknader i olika lander.

e Varje tablett halls separerad tills medicineringstillfallet d@ Medimi matar ut ratt dos.

o Maedimi ger en mangd fordelar som exempelvis dosflexibilitet, sparbarhet pa tablettniva och
sakrare tabletthantering.

e Medimi™ ar datoriserad med flera kommunikationsmajligheter sdsom GSM, USB och
Bluetooth.

Apotek och privatkund
En stor anledning till feldoseringar och samre hilsotillstdnd beror pa glomska hos den som tar medicinen.
Medimi hjalper patienten att inta ratt medicindos vid ratt tillfalle.

Medimi™ kan laddas med upptill sex olika slags mediciner. Vid pafylining av medicin behéver man inte blanda
tabletterna utan de olika medicinerna fylls i separata magasin. Det gor hanteringen sakrare och snabbare. For
anhoriga ar det en trygghet att veta att Medimi underldttar for patienten att inta sin viktiga medicin med ratt dos
i ratt tid.

Lakemedelsindustrin

Vid komplicerade och dyra behandlingar ar Medimi ett palitligt verktyg for att underlatta féljsamhet av en
ordination. Genom Medimi kan antalet feldoseringar reduceras kraftigt. Forbattrad foljsamhet ger betydande
besparingar och 6kade intakter.

Vid en studie pa Karolinska Universitetssjukhuset i Huddinge ledde anvandandet av MedicPens produkter till att
foljsamheten 6kade till 6ver 95 %. Under studien genomfordes blodprov som ocksa visade att mangden aktiva
substanser som medicinen tillférde ocksa forbattrades.

Kliniska provningar

En av styrkorna med Medimi ar att den kan utrustas med olika typer av mobil kommunikation som GSM eller
Bluetooth. Medimi skickar da féljsamhetsdata i realtid. All statistik 6ver medicineringen registreras och overfors
sd att analys och utvardering kan ske. Genom att Medimi sakerstaller battre foljsamhet kommer
lakemedelsforetaget att erhalla sakrare kliniska resultat, med farre antal testpersoner.

Sjukhus och dldreboende

Genom att anvanda Medimi pa dldreboende och i varden far vardgivarna betydligt battre kontroll pa att
patienterna far medicin som ordinerat. Tabletthanteringen blir sdkrare eftersom man inte behdver blanda dosen
manuellt. Vardgivaren kan direkt fa ett varningsmeddelande i form av exempelvis sms eller mejl fran Medimi ifall
patienten inte matar ut medicinen. Féljsamhetsdata kan dessutom kopplas till patientjournalen.

Hemsjukvard

Vardgivaren kan fa ett varningsmeddelande i form av sms eller mejl fran Medimi ifall patienten inte foljer
ordinationen och missar att mata ut medicindosen. Via sms eller mejl kan man fa féljsamhetsdata kopplad till
patientens sjukjournal.

Telemedicin, e-hdlsa och integrering i andra system

Medimi ar unik eftersom man fjarrstyrt kan och goéra dndringar i medicineringschemat, ocksa nar Medimi ar ute
hos patient. Detta 4r mojligt eftersom varje tablett ligger separat i tablettmagasinen, och den mobila
overforingstekniken mojliggér kommunikation fran och till Medimi. Da kan man till exempel stdnga av en medicin
om patientens hélsotillstdnd dndras, 6ka eller minska dosen eller till och med starta en ny medicinering ifall den
finns forberedd i Medimi™. Det ger en dosflexibilitet som ar helt unik.

Vidare &r det s3 att olika delar inom lakemedelsbranschen har olika kravspecifikationer. Den hantering och teknik
som kravs vid till exempel kliniska studier skiljer sig vasentligt fran vad som behdvs nar en privatperson skall
anvanda Medimi for eget bruk. Vi uppfyller dessa helt olika kravspecifikationer och for flera andra
anvandningsomraden rérande medicinering. Medimi ar konstruerad for att |att anpassas till olika kunders behov.
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Insynspersoners innehav

2010-12-31 2011-12-31
Person Antal aktier Antal aktier
Kjell-Ake Andersson(kapitalforsakring) 1049 975 1259970
Cristian Hallin 2951000 3094 462
Karl Hillgard (kapitalforsakring) 2102 000 2 164 000
Per Sjoberg 0 0
Claes Hamilton 0 0

Principer for bokslutskommunikéns upprattande
Bolaget upprattar sin arsredovisning enligt Arsredovisningslagen och Redovisningsradets rekommen-
dation RR1 t.o.m. RR 29.,

Aktien

MedicPen AB (publ) listades den 11 december 2006 pa AktieTorget, som &r ett vardepappersbolag
under Finansinspektionens tillsyn och driver en handelsplattform som bendamns MTF (Multilateral
Trading Facility). Den 31 december 2011 var 29 326 172 aktier utgivna. Samtliga aktier har lika ratt till
bolagets vinst och tillgangar.

Forslag till disposition betraffande bolagets forlust

Styrelsen och verkstallande direktéren foreslar att ingen aktieutdelning lamnas for rakenskapsaret den
1 januari till den 31 december 2011.

Arsredovisningen tillginglig

MedicPen AB:s (publ) arsredovisning for rakenskapsaret 2011 ar planerad att publiceras pa bolagets
hemsida www.medicpen.com och Aktietorgets www.aktietorget.se respektive hemsida i april 2012.
Arsstamma i MedicPen AB (publ) &r planerad att hallas 15 maj 2012. Exakt datum for publicering av
fullstandig arsredovisning kommer att presenteras senast i samband med kallelse till arsstimma.

Granskning av revisor

Bokslutskommunikén har inte granskats av bolagets revisor.
Avlémnande av bokslutskommunikén

Halmstad den 23 februari 2012

MedicPen AB (publ)

Styrelsen


http://www.medicpen.com/
http://www.aktietorget.se/
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RESULTATRAKNING

(SEK) 2011-10-01 - 2010-10-01- 2011-01-01- 2010-01-01 -

2011-12-31  2010-12-31 2011-12-31 2010-12-31

Nettoomséttning 114 152 7421 345 243 346 363

114 152 7421 345 243 346 363

Rorelsens kostnader

Révaror och férnédenheter mm -105 202 210 549 -305 765 -302 366
Ovriga externa kostnader -787 160 -704 202 -2 392535 -2 292 691
Personalkostnader -229 102 -414 906 -904 898 -1 222 627

Avskrivningar och nedskrivningar av materiella
och immateriella anlaggningstillgangar -217 221 -4 424 -299 789 -17 696

-1 338 685 -912 983  -3902 987 -3 835 380

Rorelseresultat -1 224 533 -905 562 -3557 744 -3 489 017

Resultat fran finansiella poster

Ovriga ranteintakter och liknande resultatposter 5619 12 5797 7
Rantekostnader och liknande resultatposter -98 389 -120 034 -406 350 -266 208
Resultat efter finansiella poster -1317303 -1025584 -3958 297 -3 755218
Periodens skatt - - -32 476 -
Periodens resultat -1317303 -1025584 -3990 773 -3 755218
Resultat per aktie fére utspadning -0,05 -0,04 -0,16 -0,15

Resultat per aktie efter utspadning -0,04 -0,04 -0,14 -0,15
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Balansréakning
(SEK) 2011-12-31 2010-12-31

Tillgdngar

Anlaggningstillgangar

Imateriella anlaggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklings-

arbeten 10 402 391 9 548 045

Materiella anlaggningstillgangar
Inventarier, verktyg och installationer 758 955 411 386

Summa anlaggningstillgangar 11 161 346 9959 431

Omsattningstillgangar
Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 373 507 139 904
Ovriga fordringar 449 376 268 596
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 163 046 164 587

985 929 573 087
Likvida medel 191 205 5880
Summa omsattningstillgangar 1177 134 578 967

Summa tillgangar 12 338 480 10 538 398
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Balansrékning
(SEK)
Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital
Aktiekapital, 29 326 172 aktier
Reservfond

Fritt eget kapital
Overkursfond
Balanserat resultat
Periodens resultat

Summa eget kapital
Langfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut
Ovriga skulder

Kortfristiga skulder

Leverantorsskulder

Ovriga skulder

Upplupna kostnader och forutbetalda intéakter

Summa eget kapital och skulder

Stéallda sékerheter

For egna skulder och avsattningar
Foretagsinteckningar

Ansvarsforbindelser

2011-12-31

1832 886
3770135
5603 021

30 252 275
-25 269 616
-3990 773
991 886

6 594 907

4734 106

59 530
4793 636

632 224

2800
314913
949 937

12 338 480
0

4 950 000

Inga

10

2010-12-31

1527 405
3770135
5297 540

23746 151
-21 514 398
-3 755 218
-1 523 465

3774075

4 860 106

59 530
4 919 636

1268 039
237 942
338 706

1844 687

10538 398

4 950 000

Inga
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Kassaflédesanalys

Den I6pande verksamheten

Resultat efter finansiella poster

Justeringar av poster som inte ingar i
kassaflodet, m.m.

Kassaflode fran den I6pande verksamheten

fore forandringar av rorelsekapital

Betald skatt

Kassaflode fran forandringar i
rorelsekapitalet

Forandringar av kortfristiga fordringar
Forandringar av kortfristiga skulder

Kassaflode fran den I6pande verksamheten

Investeringsverksamheten

Investeringar i immateriella
anlaggningstillgangar

Investeringar i materiella
anlaggningstillgngar

Kassaflode fran investeringsverksamheten
Finansieringsverksamheten

Emission, netto

Lan

Amorteringar

Checkrakningskredit

Kassaflode fran finansieringsverksamheten
Arets kassafléde

Likvida medel vid periodens borjan

Likvida medel vid periodens slut

2011-01-01 -

2011-12-30

-3 958 297

299 789

-3 658 508

-32 476

-412 842

-894 750

-4 998 576

-1 032 001

-469 702

-1 501 703

6 811 604

-126 000

6 685 604

185 325

5880

191 205

2010-01-01 -

2010-12-31

-3 755218

17 696

-3 737 522

-95 152

1030517

-2 802 157

-1 768 045

-382 765

-2 150 810

-125 000

3 000 000

-152 019

1200 000

3922981

-1 029 986

1035 866

5880

11
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Forandring av eget kapital

Belopp vid arets ingdng 2010-01-01
Resultatdisposition enligt bolagsstamma
Emissionskostnader

Arets resultat

Belopp vid arets utgdng 2010-12-31

Belopp vid arets ingdng 2011-01-01
Resultatdisposition enligt bolagsstamma
Nyemission

Emissionskostnader

Arets resulat

Belopp vid arets utgdng 2011-12-31

Aktiekapital

1527 405

1527 405

1527 405

305 481

1832 886

Ej registrerat
aktiekapital

Reservfond

3770135

3770135

3770135

3770135

Overkurs-
fond

23871151

-125 000

23 746 151

23 746 151

8247 985
-1741 861

30 252 275

Balanserat
resultat

-10 434 924
-11 079 474

-21 514 398

-21 514 398
-3 755 218

-25 269 616

12

Arets
resultat

-11 079 474
11 079 474

-3 755 218
-3 755218

-3 755218

3755218

-3990 773
-3990 773

Totalt

7 654 293
0

-125 000
-3 755 218
3774075

3774075

0
8 553 466
-1741 861
-3990 773
6594 907



