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27 april 2017, Bracke

EasyFills AB (publ.) —
Marknadsinformation april 2017.

Nedan féljer en sammanstéllning av det nulage som Bolaget befinner sig i, i
slutet av april 2017.

Denna marknadsuppdatering syftar till att informera om nuldget i Bolaget och ge information om nya
handelser och aktiviteter som paverkat, eller kommer att péverka framéat. Inga ordrar eller ordervérden
presenteras i nedanstaende text.

Egna bolag och Joint Ventures

EasyFill America:

EasyFill America har pé bred front introducerat EasyFills produkter pa den nord amerikanska
marknaden och till dags dato har ett flertal installationer genomforts. Samtliga till olika slutkunder.
Dessa &r att se som testinstallationer som skall utvérderas och har inget stort individuellt ordervérde
men det strategiska vérdet dr hogt da det kravs referenspunkter pd marknaden att hanvisa till, och av
erfarenhet tar det tid att bryta ny mark. Med referensinstallationer pa marknaden hos nyckelaktérer
med gott anseende &r vagen framat enklare.

Utdver dessa testinstallationer arbetar EasyFill America pé en stor mangd olika projekt, bland
kunderna finns globala l&skedryckstillverkare, Walmart samt en hel del valkdnda varumérken for
produkter och butikskedjor.

En av de marknadsaktiviteter som anvénds mest frekvent av Marco Company &r massor.
Nedan foljer nagra som kommer att genomfcras under 2017:

Convenience Retail University (CRU)
StorePoint Fresh

North Texas Business Alliance (NTBA)
BuildPoint

Southwest Fuel & Convenience Expo
PMA 2017

NACS

Representanter fran EasyFill AB kommer tillsammans med Marco Do Brasil stélla ut foretagets
produkter APAS show i Sao Paulo pa 2-5 maj.

APAS rankas som en av de storsta branschmassorna for livsmedelsbutiker och aterkommer vartannat
ar och detta &r forsta gngen som Marco Company staller ut och huvudnumret i montern ar EasyFills
produkter.

http://www.apasshow.com.br

EasyFill GmbH:

Var VD i EasyFill GmbH Oliver Eischeid har under de tva ar han jobbat i bolaget visat sig vara en
ytterst kompetent medarbetare, utifrdn den kompetensen &r han sedan den 1 mars forsaljningschef i
EasyFill koncernen. Att sa sker beror pa alla de framgéangar han och hans team haft under de tva ar
han varit VD for Tyskland. Oliver kommer fortsatt att vara ytterst ansvarig for den tyska marknaden
men det dagliga ansvaret flyttas nerat i bolaget.

Lopande bearbetning av med flera, ledande, butikskedjor i landet péagér. Vis av erfarenhet kommer
inga detaljer, s& som produkt, omfattning, tidshorisont eller varde kommer att meddelas férran avtal
&r underskrivna eller produkter levererats.


http://www.apasshow.com.br/
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I ndrtid kommer EasyFill att delta vid en av de stdrsta branschmassorna for bensinstationer. Samtliga
av bolagets produkter; RotoShelf, SwingOut Ambient och tva varianter av ColdFront kommer att
visas upp i sex montrar; Remis, KMW, Thiem, Hauser, Stracke samt s-iQ. EasyFill har saledes ingen
egen monter pa massan som pagar 10-11 maj i Miinster, Tyskland.

www.tankstellenmesse.de

Sydafrika:
Se separat pressmeddelande

EasyFill AB

EasyFill och Ebecos sammanslagning

Som meddelats tidigare har EasyFill och Ebeco kommit 6verens om en sammanslagning av bolagen
och béda parter ser det som en ypperlig méjlighet att nyttja varandras styrkor och summan av
sammanslagningen kommer darfor att bli storre &n de ingéende delarna.

Foljande sker nu;
- Ett nytt dotterbolag bildas for forséaljning av sldpvagnar i Sverige
- All produktutveckling for EasyFill flyttas fran Bréacke till Nizna i Slovakien
- Inkdp och order for EasyFill och Ebeco slas samman till en enhet

- Organisationen vaxer genom sammanslagningen till ca 55 personer och hela
organisationsstrukturen arbetas om.

Med sig in i dktenskapet tar Ebeco en order fran varldens storsta tillverkare av laskedrycker. Ordern
avser produkten TopSlider dar flaskorna hanger i korken och glider framét. Just nu anpassas
TopSlider till EasyFills RotoShelf och leveranser kommer att pabérjas da anpassningen &r klar och
leveranserna forvantas vara slutforda innan aret ar slut

Ordervardet uppgér till ca 10 MSEK och avser provleveranser till ett land. Observera att EasyFills
ledning inte garanterar att leveranserna kommer att ske eftersom den multinationella kunden har stort
inflytande och om de av nagon anledning &ndrar sig sa tvingas EasyFill, vare sig vi vill eller inte, att
acceptera deras beslut for att inte forstora framtida afférer. Observera att ingen dylik information
finns men for att inte vilseleda véra aktiedgare ges denna information.

Slapvagnar

Forséljning av Ebeco slépvagnar &r en lukrativ verksamhet som tillfor koncernen ett positivt
kassaflode fran dag 1. Slapvagnarna séljs idag via distributor i 16 lander och via nathandel i tv;
Norge och Slovakien och dar &r man marknadsledare i vissa storlekskategorier. P& den svenska
marknaden kommer férsaljningen att ske via natet utan mellanhander och detta kommer att paborjas
omgaende. Malsattningen har varit att starten skulle skett for en ménad sedan men innan forséaljning
kunnat starta maste detta framga i bolagsordningen samt godkannande fran transportstyrelsen finnas,
dessa bada saker ar nu klart och forsaljningen startar omgaende, den forsta lastbilen med slapvagnar
anlande till Sverige den 26 april. Observera att ett nytt dotterbolag for forsaljning av slapvagnar
kommer att startas detta for att sérskilja olika verksamheter men fram till det féretaget &r startat
kommer forséljningen ske i Enjoy Sales.

Ebeco tillverkar manga olika typer av slapvagnar alltifran sma obromsade till fullstora
boggislapvagnar med broms.

Den slapvagn som vacker mest uppmérksamhet i Ebecos sortiment ar WallTrailer som enkelt kan
fallas samman och den ar utan tvekan den mest spektakuléra slapvagnen marknaden nagonsin sett. Se
www.walltrailer.com

Kyldisktillverkare:
Efter Euroshop som var i bérjan av mars har EasyFill kommit igdng med samarbetsdiskussioner med

flera nya kyldisktillverkare. Bland annat fran Tyskland, Italien, Spanien, Nederlanderna, Korea, USA
och Sydamerika.


http://www.tankstellenmesse.de/
http://www.walltrailer.com/
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Fran EasyFill syftar denna typ av diskussioner till att forma samarbeten dar tillverkaren anpassar sina
kyldiskar for att pa basta sétt integrera RotoShelf. Denna process &r tidskravande men intresse finns
dér och denna typ av integrering hindrar inte implementering av RotoShelf for eftermontering i
kyldiskarna utan det ror sig om tva olika lésningar.

En av Europas storsta tillverkare av kyldiskar har genomfort interna tester av RotoShelf for
eftermontering i deras kabinetter och den tekniska avdelningen har godként produkten vilket medfér
att tillverkaren kommer att erbjuda RotoShelf i sitt system via hela deras saljstyrka i hela Europa.
Distributionsavtal &r under forhandling och beraknas slutféras inom kort. Aven hér 4r det viktigt att
meddela att EasyFills ledning inte ger nagra som helst information pa vérdet av dylikt avtal, det enda
vi gor ar att vi informerar om pagaende diskussioner.

EasyFills uttalade malsattning ar att ha undertecknat samarbetsavtal med ytterligare 4-5 tillverkare av
kyldiskar innan &ret &r slut.

Kylskdpstillverkare:
Hittills under aret har EasyFill fortsatt att leverera plasthyllor till de befintliga kunderna i liknande
utstrackning som tidigare ar.

Samarbetet med Efficold i utveckling av kylskap skraddarsytt for RotoShelf har gétt snabbt framat
och de forsta skdpen kommer att visas upp pa bensinstationsméssan i Miinster 10-11 maj tillsammans
med en av EasyFills partners. Det forsta kylskapet ar 90 cm brett med dubbeldorrar, en mycket vanlig
storlek i Europa. | nésta skede kommer en 60 cm bred modell att lanseras.

Ytterligare tillverkare finns i pipeline for att ta fram kylskap specifikt for RotoShelf enligt liknande
modell som Efficold, dvs kylskap med sex hyllor istallet for de traditionella fem.

Efficold saljer sina produkter i stora delar av varlden och bolagets ledning har konstaterat att man
med hjalp av skraddarsydda produkter med RotoShelf 6kar sin attraktionskraft.

Butikskedjor:
| tidigare marknadsuppdateringar har Bolaget beskrivit att Carrefour Belgien har gjort installationer i

utvarderingssyfte infor en eventuell utrullning. Installationerna utférdes i slutet av 2016 och de data
som nu meddelats &r mycket bra.

Ca 7% okad forsaljning, 50% minskad arbetstid och Return Of Investment pa ca 26 veckor. (bolaget
har inte informerat skriftligt om svinn men pa EuroShop meddelade en av cheferna att svinnet
minskat vasentligt)

En internationell butikskedja med séte i Nederl&anderna har efter EuroShop kontaktas och ett forsta
mote kommer att genomforas i slutet av maj. Intresset ar stort fran flera héll i organisationen.

RotoShelf for dryck, mejeri och juice kommer inom Kort finnas tillgéngliga for ICA handlare i hela
landet via Icas interna webportal. Som pressmeddelats tidigare har EasyFill och Ica startat upp ett
utvecklingsteam for att tillsammans utvérdera vilka problemomraden i butikerna som EasyFills
produkter kan 18sa, observera att detta avser helt nya produktomraden som EasyFill inte jobbat med
tidigare. Projektet fortgar och en testbutik ar utsedd dar produkterna kommer att installeras.

www.facebook.com/ICA-Supermarket-Bréacke-1567356933538512/

Aven hos de konkurrerande kedjorna i Sverige pagar diskussioner om EasyFills produkter men da de
&r centralstyrda ar upplagget ett annat och éven tidsplanen.

EasyFill for aven diskussioner med en av de ledande bensinstationskedjorna i Sverige for installation
av RotoShelf for kyldiskar och den forsta installationen planeras att genomféras inom kort i en butik i
Stockholmsomradet, efter den installationen skall utvardering ske en utvardering som bolaget i
dagslaget inte kan bedéma hur lang tid den tar.

En ledande butikskedja i Finland har for avsikt att genomféra en stdrre installation av RotoShelf i en
butik i centrala Helsingfors. Detta blir en referensbutik for kedjan och &r en av de forsta
installationerna i Finland. Installationerna forvintas utforas innan semestrarna paborjas.

Aterforsaljare

En del av mélet med EuroShop var att finna lampliga kandidater till Bolagets natverk av
aterforsaljare. Efter massan har EasyFill signat avtal med tva nya aterforsaljare; Spanien/Portugal
(L.N Avanza Soluciones) och Schweiz (Kaltering).


http://www.facebook.com/ICA-Supermarket-Bräcke-1567356933538512/
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I denna vecka tecknades ett avtal med ett foretag i Australien dar EasyFills ledning beddmer att man
funnit ett guldkorn, bolaget heter Fusion och &r en foretagsgrupp med bas i Melbourne. Aven hér &r
det viktigt att informera om att vi nu tecknat avtal och att strackan fran avtal till ordrar inte kan
beddmas.

www.fusioncorp.co

Diskussioner med potentiella aterforsaljare pagar i Israel, Irland, Ungern, Polen samt med en
internationell partner som har starka positioner i Frankrike, Holland, England och de nordiska
landerna. Nar avtalen ar underskrivna kommer information lamnas om vilka aterforsaljarna ar.

VD kommentar

Nedan foljer en lang VD-kommentar, vasentligt langre &n jag tankt skriva men efter manga fragor
frén aktiedgare sé valjer jag att vara utforlig.

Ebeco/EasyFill

Jag har fatt ndgra mail dir man ifragasatt varfor EasyFill koper Ebeco och varfor vi betalt med 20%
av Easyfill aktier. Svaret pa den fragan &r att EasyFill var i behov av mer utvecklings- och
produktionskapacitet. Nar jag funderade igenom vara méjligheter till det sa kom jag fram till att
Ebeco i Slovakien var den perfekta matchningen. Dels har de en utvecklingsavdelning dar det finns
stor erfarenhet av utveckling av butiksprodukter, dels har dom en fabrik i ett lagkostnadsland pa
acceptabelt avstand till kunder i Europa. Att bolaget sedan i Henning Bergsagel hade en
fullblodsentreprendr som jag kdnde vagt sedan tidigare och som jag imponerats av nar det géller
kreativitet och att finna de ratta medarbetarna gjorde att jag kontaktade honom med resultatet att vi nu
blir ett team kénns enormt tillfredsstallande.

I och med sammanslagningen med Ebeco far vi ocksa deras patentsokta produkt TopSlider och en
order pa 10 miljoner géllande ett land dar kunden &r en av varldens storsta producenter av laskedryck.
Med TopSlider dér flaskan hé&nger i korken &r problemet med instabila flaskor 18st. Detta har inte
varit ett problem tidigare men det som hant de senaste aren &r att forsaljningen av drycker med socker
i, fatt marknadsmotstand och forsaljningen av laskedrycker 6kar inte lika mycket som tidigare. For att
motverka forsaljningstapp har nu detta foretag, och manga andra med dem, bérjat med designade
flaskor dar tyngdpunkten flyttats fran botten till andra stallen pa flaskorna med pafoljden att vissa
flaskor kan tippa nar de stélls pa en hylla som skall rotera. Alla flaskor kan dock inte hangas i korken
eftersom de inte &r utformade sa den kan hangas och da kommer EasyFills hyllor in, saledes &r
kombinationen av Ebecos och EasyFill hyllor med pafyllning bakifran den perfekta kombinationen.

Att Ebeco dessutom utvecklat en hel range av sldpvagnar som man nu séljer i 18 lander och som vi nu
kommer att introducera pa manga fler marknader i varlden kanns valdigt bra. Slovakien &r ett
lagkostnadsland vilket innebar att tillverkningspriserna och darmed ocksa forsaljningspriserna ar lagre
an liknade konkurrenter pd marknaden. Att Slovakien ute i varlden ar kdnda som ett land som bygger
kvalitetsprodukter hjalper naturligtvis till nar det galler férsaljningsframgangarna och Ebeco tar
darfor standigt marknadsandelar p& marknaden. Ebeco lamnar 15 ars garanti pa sina slapvagnar pa
samtliga delar forutom slitagedelar nagot som fa eller inga andra tillverkare gor, att man vagar lamna
sd lang garanti beror pé att kvalitén pa de produkter tillverkar ar av hogsta klass, detta géller saledes
inte bara pa slapvagnar utan ocksa pa alla andra produkter foretaget tillverkar.

En av de forsta sakerna jag gjorde nar Henning och jag var éverens om att sl ihop foretagen, var att
jag gick igenom omsattning och vinster pé& bolag som séljer enbart slapvagnar bade i Sverige och i
andra l&nder. Jag kunde snabbt konstatera att det finns goda vinstmdjligheter i slapvagnar. Ett
exempel &r ett svenskt foretag som har agenturen pa en slapvagn i Sverige. Foretaget annonserade
forovrigt efter fler aterforsaljare for nagra veckor sedan i svensk dagspress, foretaget hade 2016 en
omséttning pa ca 40 miljoner och hade en vinst pa ca 4 miljoner (10%). Ebeco séljer idag slapvagnar i
18 lander och marknadsbearbetningen har bara bérjat s& innan aret ar slut ar malsattningen att vi skall
sdlja i 25 lander. Forutom forséljning pa de stora marknaderna: Tyskland, Spanien, Portugal,
Frankrike siljs slapvagnar saledes i ytterligare 14 lander i Europa i tva av dessa lander Norge och
Slovakien sker forsaljningen i egen regi framgangsrikt via internet och pa vissa storlekar &r man redan
efter nagra fa ars marknadsbearbetning marknadsledare.

| Sverige har Ebeco valt att inte etablera sig eftersom man ville finna en 16sning med férséljning via
internet. VVan av ordning kan nu fraga; koper verkligen nagon en slapvagn via internet och svaret pa
den fragar har vi via de forséljningsframgangar som sker i Norge och Slovakien via internet. Vi
startar nu ett nytt dotterbolag med bas i Bracke dar vi initialt kommer att ha tva personer pa heltid dar


http://www.fusioncorp.co/
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forséljningen kommer ske via internet. 95% av all forséljning av sldpvagnar sker kontant vilket
innebar att kassaflodet forstarks (den forsaljning som inte sker kontant beror enbart pa att vissa
foretag sdsom butikskedjor inte av praktiska skal kan betala kontant och da &r betalningstiden max 10
dagar). Varje dag bestks Ebecos hemsida av ca 500st potentiella kunder.

Den absolut nya storsta marknaden vi just nu jobbar med att etablera slapvagnsforsaljning pa ar i
Nord och Sydamerika via Marco Company (EasyFill America) - en marknad som alla forstar ar
gigantisk. Marknadsundersdkningar har gjorts och de priser och den kvalitet Ebecos produkter har
visar pa stora mojligheter men osvuret ar bést. Just nu anpassas sldpvagnarna till de regler som galler i
dessa lander vilket visats sig ta lite langre och vara lite krangligare an vi trodde till att borja med.

Enbart i Europa séljs det 6ver 1 miljon slapvagnar arligen vilket innebar att marknaden ar vasentligt
mycket storre 4n de flesta forstar, utover denna marknad kan konstateras ar att WallTrailer som enkelt
kan vevas ihop och rullas in i ett utrymme for férvaring ar en rejal dérréppnare till kunder som har
behov av slapvagn men som bor sé att man inte kunnat 4ga en slapvagn eftersom man inte har
nagonstans att férvara den, ett problem som nu ar 16st med WallTrailer, lite enkelt man siga att om du
har plats for en cykel i ett forrad eller garage s& har du ocksa plats fér en WallTrailer.

USA

EasyFill America startades for ca ett ar i ett gemensamt 50% agt foretag med Marco Company, Fort
Worth Texas, ett bolag med ca 1000 anstéllda och verksamhet i hela Nord och Syd Amerika. Den
marknadsbearbetning man nu gér & omfattande och som framgar i ovanstaende pressmeddelanden
jobbar man pa bred front pa alla marknader man 4r verksamma i. Egentligen vill jag inte specifikt
skriva om nagra kunder med jag far manga fragor om Wal-Mart och hur det gar hos dem med
EasyFills produkter sa jag ger ett generellt svar om dem. Vérldens storsta foretag omsattningsméassigt
&r Wal-Mart, man har ca 11 000 butiker (att jamfora med Icas ca 1300) man testar nu flera produkter
fran EasyFill men alla méste vara medveten om att dylika tester tar tid eftersom foretaget ar sa stort
och inga som helst misstag far ske med en ny produkt, av den anledningen sker manga olika tester
och ménga olika manniskor &r involverade vilket kanns frustrerande men som maste accepteras.

Sydafrika

EasyFill startade verksamhet i Sydafrika via en aterforsaljare for ca 3 ar sedan, hosten 2016 startade
aterforsaljaren och EasyFill ett gemensamagt 50% &gt bolag EasyFill Southern Africa. Massor av
marknadsbearbetning och tester har utforts av butikskedjan nér det géller mejeriprodukter som alla
visar att EasyFills produkter ger stora kostnadsbesparingar i form av minskat svinn och 6kad
forsaljning, utifran dessa siffror fick EasyFill hosten 2016 en utrullningsplan fran en stor butikskedja
att man skulle installera EasyFills produkter for mejeriprodukter i samtliga av sina butiker.

Utifran dessa informationer lamnade vi ett PM om affaren och om den affiren lamnas ett separat
Pressmeddelande om idag sa att alla forstar vad som hant s att inga missuppfattningar kvarstar. Det
som sedan hént &r att den ekonomiska situationen i Sydafrika blivit tuff och forsaljningen for
butikskedjan har minskat varfor alla budgetar i affarskedjan dragits tillbaka och att nya budgetar
maste goras och allt méste godkannas aterigen. Butikskedjans foretradare informerar oss att man pa
inget satt tappat tron pa EasyFills produkter men allt beror pa att man just nu méste stoppa alla
kostnader tills man ser att man har pengar att betala installationerna med. Det som nu sker &r att man
fortsatter testa pa flera andra varugrupper och aven dar visar siffrorna pad minskat svinn och ékad
forsaljning, aven dar sager vara kontaktpersoner att man skall installera EasyFills produkter och att
man nu lagger in detta ocksa i sina budgetar.

Det jag kan konstatera &r att ingen order ar klar férran man levererat och fatt betalt, varken vi pa
EasyFill eller foretradarna for butikskedjan i Sydafrika kunde veta att ekonomin i Sydafrika skulle bli
sd tuff for butikskedjan sa man valjer att tillfalligt stoppa investeringar. Vara kontaktpersoner pa
butikskedjan sager dock att de siffror p& besparingar och ¢kad forséljning &r sa stora sa vi kan rakna
med att utrullningen kommer ske men sé lange man inte far Ja pa budgetar 4r det tdlmodig véntan
som géller.

I Sydafrika i 6vrigt sker dagliga framgangar med manga olika kunder och véar VD i Sydafrika sager
att oavsett vad som hander med den stora butikskedjan kommer EasyFill Southern Africa bli en viktig
kugge i EasyFill organisationen.

Allmén kommentar
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Nar det géller 6vriga kunder och I&nder hanvisar jag till informationen i pressmeddelande ovan och ni
laser den sa forstar man att EasyFills marknader och mojligheter dkar for varje dag.

Viktigt ar ocksa att veta att EasyFill vaxer i hela varlden och affarerna i USA och Sydafrika inte pa
nagot sétt ar avgdrande for bolagets framgangar.

Hakan

Ps. Om ni inte redan gjort det; Ias var bolagsbeskrivning som tagits fram infor sammanslagningen av
Ebeco och EasyFill. Ds.

https://www.easyfill.se/share-issue/

For mer information kontakta:

Hakan Sjolander Jens Nisu

CEO Marketing Director
+46 70 59 444 69 +46 70 660 58 82
hakan.sjolander@easyfill.se jens.nisu@easyfill.se
www.easyfill.se

Kort om EasyFill

EasyFill ar ett skandinaviskt utvecklingsbolag déar huvudfokus ar utveckling av produkter som
forenklar hanteringen av varor i butiker och restauranger. De produkter som utvecklas skall patenteras
och lanseras med vérlden som marknad tillsammans med samarbetspartners.

EasyFill har sin bas i Bréacke i Jamtland dar utveckling, forséaljning och administration sker. EasyFill
ar sedan maj 2007 listat pa Aktietorget.
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