Business case (marknadstest) — EasyFill RotoShelf
1250/2 for mejerivaror.

Summering:

Detta dokument dr uppbyggd pa ett 26 veckor langt marknadstest av RotoShelf 1250/2 I tva
livsmedelsbutiker och pa hyllorna som var monterade I kyldiskar stod primdrt mjélk och
yoghurt-produkter. Resultaten talar sitt tydliga sprak:

— Péafyliningstiden av varor minskades med 50%

— Svinn pa grund av utganget datum minskade med hela 40%
- Iregionen dkade svinnet pd grund av utgdnget datum med 18% under perioden.

— Forsaljningen 6kade med 7,4%
— Aterbetalningstiden uppges till kortare an ett ar

Butikerna rapporterade dven att hela kylkedjan forbdttrades. Butikerna mdtte med vilken
frekvens de olika hyllorna behévde fyllas pd och kunde konfigurera de individuellt
anpassningsbara hyllorna for att passa det verkliga behovet av hyllyta. Detta betyder att
personalen tar med rdtt antal varor att fylla pa och, i princip, inget behover tas tillbaka till
lagret. Detta pdverkade dven inképen dad butikerna inte behéver hdlla samma mdngd i lager utan
kan planera for effektivare leveranser..

Fallstudiens bakgrund

Pd begdran av butikskedjan halls deras namn och plats hemligt.

EasyFills aterforsdljaren borjade tidigt vdaren 2015 att bearbeta de storsta
livsmedelsbutikskedjorna i regionen for att introdusera hyllsystemet RotoShelf pa marknaden.

RotoShelf

RotoShelf dr en patenterad innovation utvecklad av EasyFill AB (publ) www.easyfill.se i Sverige.
RotoShelf kommersiella kylskap for drycker dr I det ndrmaste att betrakta som standard i
livsmedelsbutiker i Sverige och ndrmare 95% av samtliga 90 cm breda kylskdp for drycker har
numer den smarta roterbara hyllinredningen.

Funktionen dr enkel da hela hyllinredningen roteras for att ge tillging till baksidan av hyllan vid
pafylining. Detta ger omedelbart Forst in — Forst ut utan extra hantering av varorna.

Lutande hyllor med glidegenskaper ger dven fordelen med sjilvfrontade varor vilket 6kar
forsdljningen och ger konsumenten en biittre éversikt av produkterna.

RotoShelf skrdddarsys for att passa i en specifik kyl- eller kyldiskmodell och allt designarbete och
utveckling sker hos EasyFill i Skandinavien.

Som foljd pa succeén fran RotoShelf for kylskap for dryck fann EasyFill dven andra, mycket
lampliga tillimpningar for RotoShelf; kyldiskar och grunda kylrum, for en stor mdngd kylda
varor, inte bara dryck.
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http://www.easyfill.se/

Butikstest
Efter inledande diskussioner med olika livsmedelsbutikskedjor och tillverkare av kyldiskar i
regionen slot EasyFills aterforsdljare ett forsta avtal for att genomfora marknadstest.

Den forsta installationen omfattade tva sektioner och genomfordes i samarbete med tillverkaren
av kyldisken och 6vervakades av dterforsdljaren och personal frdn EasyFill. Kyldisken med de tva
sektionerna RotoShelf 1250/2 placerades ut i en nyrenoverad butik i ett titbefolkat omrade i
utkanten av en storre stad.

Produkterna som placerades pd hyllorna var; Yoghurt, mjélkbaserade drycker och mindre
forpackningar med exempelvis grddde. Se bild nedan.
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Férsta butiken med tvd stycken RotoShelf 1250/2 sektioner

Den flexibilitet som 10 individuellt justerbara hyllor ger, jimfort med de vanliga 1250mm breda
hyllorna blev uppenbart omgdende da butiken kunde dka antalet hyllor I en av de roterbara
enheterna ddr sma produkter var placerade medan man kunde behdlla 5 hyllor per enhet ddir
produkterna krdvde det. Att ha individuellt anpassningsbara hyllor gav ocksd méjlighet att
placera hyllorna med titt mellanrum i héjd vilket begrdnsade for konsumenten att “griva” i
hyllan efter nyare produkter lingre in pa hyllan.

Det faktum att hyllorna dr mindre till ytan dn traditionella hyllor var forst oroande for
butiksledningen, men visade sig vara en fordel eftersom hela kylkedjan tillsammans med inkdp
och pafylining forbdttrades.

Att de mindre hyllorna skulle ge dessa fordelar hade ingen riktigt riknat med men det har visat
sig vara vdldigt véirdefullt.
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Testet 6vervakades av butikskedjans ledning och kort efter att testet var paborjat borjade
obestridbara data att rapporteras. All data har delats med EasyFill men bolagen har kommit
Overens om att inga uppgifter ska delas 6ppet da de innehdller kdinsliga uppgifter sd som
forsdljningsdata, virden och marginaler for butiken.

For att fa ytterligare material att viga och utvirdera beslutade butikskedjan att utrusta
ytterligare en kyldisk i en annan butik. I denna kyldisk installerades tre stycken RotoShelf 1250/2
sektioner. Produkterna var bl.a. mjolk. Se bild nedan.

Second store with three RotoShelf 1250/2 units

Férutom att félja virden pa forsdljning och svinn mdtte butikerna ocksa pdfyllningstider och hur
ofta hyllorna behévde fyllas pd. Detta gjordes pd daglig basis for att kartldgga hur manga hyllor
som krdvdes for varje individuell produkt och hur mycket personal som behévdes.

Intressant nog var det inte manga av produkterna som behévde daglig pafylining och i
genomsnitt behovdes padfylining endast varannan dag.

Lite data

De tva butikerna minskade pdfyliningstiden med 50% och i genomsnitt skedde pafylining
varannan dag. Den “extra” tiden som blev éver kan nu anvdndas till att hjdlpa konsumenterna
och/eller pd sikt minska personalen. Virt att ndmna dr ocksad att tack vare den snabbare
pafyliningstiden sa dr kyldisken blockerad for pafylining 50% kortare tid vilket underlittar for
konsumenten.
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Fore installationen av RotoShelf var svinn p.g.a utganget datum 5,5% av forsdljningen. Vid en
mdtning efter 13 veckors test hade denna siffra minskat till 3,2% - en minskning med mer {n 40%.
Denna minskning visar sig direct pa butikens resultat da virdet for svinnet delas mellan
producenten och butiken.

Svinn p.g.a. utgdnget datum i livsmedelsbutiker dr en av de storsta kdllorna till svinn. Det dr sd
illa att det nu lagstiftas emot det. I t.ex. Frankrike kan butiker som inte efterlever den nyinstiftade
lagen botfillas hart. Butikerna tilldts inte att kasta bort mat, om det inte sdljs, utan det skall da
skdnkas bort till organisationer som hjilper t.ex. hemlosa. Overproduktion och mat som kastas
bort dr ett stort problem i vistvdrlden.

I tillidgg till minskat svinn sd 6kade forsdljningen med 7,4%. Med andra ord 6kade butikens
omsdttning pad dessa varor. Denna 0kning hdrleds till det faktum att frontade produkter 6kar
forsdljningen.

Sa sammanfattningsvis; genom att installera RotoShelf har butikerna uppnatt féljande:

e 50% kortare padfyliningstid

e 7,4% o6kad forsdljning

e Forbdttrat resultat tack vare en 40% reduktion av svinn pd produkter med utgdnget
datum

e Biittre kontroll pa kylkedjan och inképen

e Denna avdelning i butiken gick frdn att vara sdmst pd produkthantering och svinn till att
vara den bdsta

Baserat pa den insamlade datan, genomsnittlig arbetskostnad, virdet pd svinnet och kundpris pa
RotoShelf har dterbetalningstiden berdknas och presenteras nedan:

Aterbetalningstid baserat endast pé arbetskostnad:

Aterbetalningstid baserat p& arbetstidsbesparing med RotoShelf

Kostnad att fylla pa en kyldisk : Standard | RotoShelf

(Alla viirden i EUR) hyllor 1250/2
Arbetskostnad per timme inkl. sociala avgifter (Euro) 25
Antal 1250 mm sektioner i berdkningen 1
Antal pafyliningar i veckan i genomsnitt 3,5
Tid det tar att fylla pa 50% (minuter) 35 | 17,5
Kostnad for en pdfylining 14,6 | 7.3
Kostnad per vecka for pdfylining 51,0 | 25,5
Kostnad att fylla en sektion per dr (52 veckor) 2654,2 13271

Besparing per sektion och ar

Kundpris per RotoShelf (exempel)

Aterbetalningstid (veckor)
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Aterbetalninqstid baserat p4 minskat svinn:

Aterbetalningstid baserat pa minskat svinn med RotoShelf

Nytta med RotoShelf: Standard | RotoShelf
(Alla vérden i EUR) hyllor 1250/2
Virde pa drligt svinn 14 700 11 300

Minskning av svinn med RotoShelf (véirde per 1250/2 sektion) 1133

Arlig resultatforbattring frin anvandaande av RotoShelf (per sektion)

Kundpris per RotoShelf (exempel)

Aterbetalningstid (veckor)

* OBS: endast fran de sju produkter som plaserats p& RotoShelf

Tabellen ovan klan krdva en forklaring:

- Siffrorna kommer fran uppmadtt data pa de sju olika produkter som var placerade pa
RotoShelf hyllorna.

- Virde pa arligt svinn; den givna informationen delades pd antalet veckor testet pagdtt
och multiplicerades ddrefter med 52 for att ge ett fullt ar.

- Minskning av svinn med RotoShelf: skillnaden mellan de tva virdena pd raden Arlig
minskning av svinn delas i tre for att ge virdet per sektion (tre sektioner i testet).

Virt att notera att trots kundpriset pd 1000 euro dr dterbetalningstiden mycket kort och om
besparingen i arbetstid, 6kad forsdljning och minskat svinn skulle sammanrdknas blir
dterbetalningstiden signifikant ldgre dn de som uppges hdr.

Aterbetalningstider:

- Besparing baserad pa arbetstid; 39 veckors dterbetalningstid
- Minskning av svinn; 46 veckors ROI dterbetalningstid

Vilken butik skulle inte vilja dra nytta av dessa fordelar till en sa kort aterbetalningstid?
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