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5 juni 2015, Briicke

EasyFill AB (publ.) -

Dag 2 pa miissa i Johannesburg.

Jag méste erkanna att jag funderar pa att avsluta all information om EasyFill utom de
bolaget maste lamna enligt lag. Jag har pa morgonen idag l4st p& Bérsnack och Avanza
Forum och kan konstatera att nagra dar skriver rena logner och som jag kan se det direkta
fortal.

En skriver att han varit i Bréacke och det ar ett kallarforetag med dalig ordning, mitt svar &r
att den personen ljuger och vem som helst av er &r valkommen nér ni vill och utan att
informera att ni kommer sa skall vi visa er ett valskott féretag med god ordning, visserligen
ar bolaget litet men ambitionen ar att véxa.

En annan skriver att bolaget borde anstéllt en massa saljare for det tar tid att fa dem att
fungera, ja det &r sant men min asikt r att ett bolag maste vaxa kontrollerat, nagon skriver
av vi har slosat bort flera ar med att ha Hakan som VD, mitt svar &r att detta ar svarare an
vad nagon av er tror det &r.

EasyFill skall saledes sla sig in pa internationella marknader dar det finns relationer
mellan tillverkande bolag och kdpare sedan massor av ar. Jag erkanner att det plathyllor vi
hade till RotoShelf fram till for tva ar sedan var lite for amatdrméassiga och vi fick darfor
inte ordrar. Nu har vi fantastiska produkter som blir oerhért bejublade nar vi visar dem for
de olika kontakterna vi maste ha for att kunna salja.

EasyFill maste for att na de stora forsaljningsframgéngarna jobba med tre olika
beslutsfattare.

Har gor jag ett litet exempel for att illustrera problemet:

Vi tanker oss att varldens storsta producent av Iask har 10 miljoner kronor att kopa kylskap
for under ett ar.

Varje kyl kostar, for att gora det enkelt, 1 miljon (vilket de naturligtvis inte gor) da kan
saledes kylskapstillverkaren salja 10 stycken kylskap.

Vi tanker oss sedan att denne har ett tackningsbidrag pa 50% sa innebar det 5 miljoner. De
kylskap tillverkaren saljer &r 100% klara att placera ut pa marknaden.

Pl6tsligt kommer EasyFill in med RotoShelf och vill tjana pengar ocksa.

Den stora laskedryckstillverkaren har fortfarande 10 miljoner att kopa kylskap for vilket
innebar att kylskapstillverkaren da tvingas ge bort 30% av sitt tackningsbidrag till EasyFill
och fragan &r nu varfor skall dom gora det, deras kylskap fungerar ju utan RotoShelf.
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EasyFill maste darfor samtidigt som vi paverkar kylskapstillverkaren paverka det stora
laskedrycksforetaget samt anvandaren och av produkterna som ar olika butikskedjor och
visa for dem att med RotoShelf:

o  Okar man forsaljningen
e  Minskar svinnet

e  Fyller pa ca 70 % snabbare

Ingen skall inbilla mig att detta inte tar tid att & till men min 6vertygelse ar glasklar,
EasyFill kommer att fa till detta.

Jag tycker att de av er som skriver negativa saker och Iégner om mig och EasyFill pa olika
borssidor skall sluta med det alternativt salja era aktier och handla med féretag ni tror pa.

Hur &r det med er andra som skriver pa olika chattsidor men gor det for att ni tror pa
EasyFill, tycker ni att det &r bra att det finns légnare och ménniskor som utan att tanka
skriver en massa negativt?

Dock skall jag papeka att de allra allra flesta skriver mycket bra ocksa och jag imponeras
manga ganger over all information ni klarar av att finna.

I gar kvall fick jag nedanstaende mail fran en aktieagare:

”Hej Hakan,

Denna artikel kom ut fran Wallmart fér ndgon dag sedan.
http://uk.businessinsider.com/wal-marts-ceo-reveals-8-main-problems-2015-4?r=US
Lés punkt 2 :)

Easyfill &r helt ratt i tiden, kanske ni skulle kontakta Wallmart och ndmna denna artikel.
Lycka till i Sydafrika! Ldste precis din blogg och det ser mer &n spénnande ut.

Med vénlig hélsning,

Eric”

Mitt svar till honom och er andra &r foljande:

Vi har bevakning pa manga olika saker pa natet som pa ett eller annat satt kan paverka
EasyFill, en bland manga andra vi bevakar ar Walmart. Nar denna artikel kom ut lade vi ut
sparning pa Greg Foran pa alla tankbara medier (Facebook, Twitter, LinkedIn 0.s.v.) vi
skrev #Greg Foran i alla méjliga varianter. Vi skickade ocksa mail till honom utan att veta
hans mailadress men vi skrev hans namn och Walmart i alla kombinationer vi kunde komma
pa.

I kvall fick vi svar fran en ansvarig hos Walmart att vi fatt kontakt och att man varit pa var
hemsida och gillat vad man s&g och nu vill man ha kontakt.

Amne: Request for Information
Skickat: 4 jun 2015 20:12
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Fran:
Till: Jens Nisu <jens.nisu@easyfill.se>
Jens,

I am responding to your letter to Greg Foran regarding your product line. | have taken liberty to
review your web site and would like to chat with you. Please reach out to me and let me know
when you have availability to arrange a meeting.

Observera att ha kontakt inte omedelbart betyder affarer men det betyder att vi far en
majlighet att visa vara produkter och jag dvertygad om att dom kommer att forsta att vara
produkter l6ser ndgra av de problem Greg Foran skrev papekade i artikeln som finns att
lasa pa lanken ovan.

Nagon skriver att vi &r oproffsiga men jag kan garantera er att EasyFill drivs av proffs.
Kom pa bolagsstamman istallet och beréatta vad ni tycker sa lovar jag att vi kommer att

lyssna och lara om det ar vettig kritik. Ovanstaende visar att vi ar proffs pa manga satt.

Méssan i Johannesburg dag tva

Lite folk till att bérja med, men med start ca 11.00 kom det ménga seriésa besokare och
alla var ytterst positiva.

Agaren av ett av Afrikas storsta foretag pa isolerade glasdérrar for kyl och frysmobler
tillverkar ocksa kylrum for butiker i olika losningar tillbringade ca en timme i montern och
intresset var stort for RotoShelf eftersom han sag att elementrumsdelen kunde véxa snabbt,
han hade redan vaggar och dorrar och med RotoShelf &r produkterna han kan sélja i en
helt ny division. Steve var man i Sydafrika och Lourens Kriel CEO fér Glacier Door
Systems kommer att ha moten redan nésta vecka for att starta affarer tillsammans.

Bilder pa ett eventuellt utforande finns beskada pa lanken nedan:
http://www.easyfill.se/news/blog/

Pick n’ Pay ar en butikskedja som finns i Afrika och man har manga butiker som man
driver sjalva men man har ocksa butiker som &r under deras namn men &gs av den som
driver butiken. I gar tillbringade chefen for Franchising en hel del tid i var monter och han
var valdigt intresserad och imponerad, nar han fick reda pa féljande s& sken han som en
sol:

Forsta dagen pa massan kom en kille till montern som visade sig ciga tvéd Pick n’ Pay
butiker, killen var jatteintresserad och igar ringde han Steve och sa foljande: Jag skall
bygga om mina tva butiker och jag har nu avtalat med varldens storsta tillverkare av lask
att dom skall betala sa han ville att Steve skulle komma till honom sa snart som mojligt.

En annan besokare var fran ett foretag som heter TRANE och dom var systerforetag med
Koxka som &r ett varldsforetag i oppna kylskap, mannen i fraga satt i koncernens
ledningsgrupp och han sa att detta var det basta han sett pa manga ar.

CEO for ett Kinesiskt kylforetag med verksamhet i hela varlden och huvudkontor i
Australien sa att detta kommer vi att se pa ordentligt och han ville ha kontakt med mig
redan nésta vecka.
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Jag kan fortsétta men jag slutar har och aker nu pa massdag nummer tre, en massdag som
jag inte tankte vara med p& men pa grund av det stora intresset beslutade jag igar att inte
aka hem pa torsdag kvall utan jag andrade min biljett till ikvall istallet, s& klockan 19.30
ikvall satter jag mig pa flyget och beraknar vara hemma i koket ca 15.00 pa l6rdag.

Hékan

For mer information kontakta:

Hakan Sjélander Jens Nisu

CEO Sales & Marketing Director
+46 70 59 444 69 +46 70 660 58 82
hakan.sjolander@easyfill.se jens.nisu@easyfill.se
www.easyfill.se

Kort om EasyFill

EasyFill AB (publ) &r ett skandinaviskt utvecklingsbolag dar huvudfokus &r utveckling av produkter
som forenklar hanteringen av varor i butiker och restauranger. De produkter som utvecklas skall
patenteras och lanseras med varlden som marknad tillsammans med samarbetspartners. EasyFill har
sin bas i Bracke i Jamtland dar utveckling, forsaljning och administration sker. EasyFill AB ar fran
den 22 maj 2007 listat pa Aktietorget.
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